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Vilkjøt – næring for framtida?



Lokal verdiskaping

• Ei satsing på hjortekjøt er viktig for lokal verdiskaping, og for at det er 
lys i husa i bygdene

• Det er også eit potensial i å kople hjortekjøt med aktørar innan
lokalmat og reiseliv

• Nokre av hjortekjøtaktørane jobbar innanfor reiseliv og kan kallast for 
ein lokalmataktør i tillegg til å være en hjortekjøtaktør



Meir viltkjøt i Vestland

• Gjere viltkjøt meir tilgjengelig for 
alle – butikkar, restaurantar, hotell –
fokus på lokale eller regionale 
verdikjedar?

• Verdikjede basert både på vill og 
tam hjort vil gje meir stabil 
varestrøm



Etter kvart mykje kunnskap om næringa



Meir viltkjøtt Vestland – aktivitetar 2023

• Vår: undersøkingar, intervju mm, samkøyring med AgriAnalyse

• Sommar: Besøk, intervju, analyse

• Haust: Mobilisering til klyngesamarbeid; arbeidsverkstad, webinar

• 2024-2026: Gjennomføre klyngesamarbeid dersom finansiering 



Omsetning – små og få aktørar

• Aktivitetar i bedriftene: 
• Nedskjering

• Slakting 

• Vidareforedling
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• Omlag 40 millionar i 
omsetning per år



Motivasjon for å drive med viltkjøt

• Innovasjon!

• Eiga bedrift har vekstpotensial

• Fag og handtverk
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Optimisme

• 70% vil oppretthalde
eller auke volumet som 
går gjennom anlegga
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Divers kundegruppe
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75% av aktørane har ledig kapasitet

• Fylle opp kapasiteten 
vil auke omsetning og 
truleg lønsemda
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Arbeidsverkstad i Bergen

• Verdiskapingspotensiale, 
men må løyse i 
flaskehalsar

• Treng næringsklynge for 
å utvikle næringsvegen 
vidare

• Aktørane som deltok 
ville vere med i 
klyngesamarbeid



• Fruktbart å jobbe med Vestland fylke i eit pilotprosjekt, men dette er 
langsiktig arbeid – partnarskapsavtale/samarbeidsavtale?

• Moglege fokus i eit næringssamarbeid:
• Råvaretilgang: Få tak i meir viltkjøt – kjøling og kvalitet

• Marknad: Samarbeide om marknadstilgang og logistikk, kvalitetsfokus

• Aktivere kommunane – bedre dialog med jegerar, grunneigarar

• Samlingsplass for aktørane

• Kompetanseløft: Påfyll, deling, kurs med meir

• Rammebetingelsar: Regelverk, støtteordningar, handlingsrommet i 
regelverket – viktig å vere løysingsorientert

Konklusjonar etter arbeidsverkstad



Konklusjonar etter arbeidsverkstad

• Hjortekjøt som næringsveg skaper lokal verdiskaping på hjort som 
ressurs

• Behov for eit klyngesamarbeid for å løfte næringa

• Klyngesamarbeid 2024 kan initieres dersom finansiering kjem på plass 

• Skissen for næringsklyngearbeidet vart presentert under 
arbeidsverkstaden



Utkast klyngeprogram - aktivitet



Mål for næringsklyngearbeidet

• Auka, lokal verdiskaping er det overordna målet

• For å nå ambisjonen er det naudsynt å etablere ei næringsklynge for 
hjortekjøtt i Vestland der næringsaktørane jobbar tett i samarbeid med 
offentlege aktørar lokalt og regionalt, og regionale og nasjonale  
kompetanse- og FoU-aktørar

• Samarbeid er vegen å gå for å utvikle næringa

• «Meir viltkjøt Vestland» er allereie etablert som eit regionalt samarbeid, og 
skal bidra til å utvikle og løfte fram hjortekjøt fra Vestland. Samarbeidet 
involverer aktører fra hele regionen



Viktige premiss for næringsklynga

• Bedriftene forpliktar seg til samarbeidet

• Næringa har fleirtal i programgruppa - næringsfokus

• Kommunane vert mobilisert

• Offentlege aktørar er med – kommunane har sagt ja, VLFK deltek

• Norsk Hjortesenter vil vere sekretær for næringsklynga. Arbeidet er 
eit regionalt samarbeidsprosjekt, der Norsk Hjortesenter bidreg for å 
legge til rett for ein næringsveg for viltkjøtt i Vestland

• Finansiering må på plass – Vestland fylke har gjeve mellombels svar 
(kutt)



Tradisjonelt, og sårbart landbruk i Vestland

• Landbruket er i Vestland svært tradisjonelt – bruk vert lagt ned kvar 
veke

• Viktig å bidra til tilleggsnæringer som kan ta i bruk inn- og utmark 
som ikkje er i bruk mm.

• Viltkjøtt kan vere ein av flere tilleggsnæringer i landbruket.

• Å satse på hjortekjøtt er å satse på eit framtidsretta, innovativt 
landbruk i Vestland



Webinar for å bygge merkevare og opplyse 
om kvalitetane ved viltkjøtt



Merkevare for Vestland?

• Vestland kan realisere ei leiarrolle nasjonalt i å 
utvikle viltkjøtnæringa



Konklusjonar

• Å bygge næringsvegar er langsiktig arbeid

• Trepartssamarbeid har vist seg effektive for å utvikle verdikjeder, og i 
dette tilfellet heilt naudsynt

• Vestland fylke kan utgjere ein skilnad og bygge næringsveg basert på 
hjort

• Bør vere gode moglegheiter å utvikle samarbeid med reiseliv og 
opplevingsturisme – tilleggsnæringar i landbruket

• Bærekraftig, grønt og god ressursutnytting
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