PRRCH LA s
Verdisl&apin‘med“hjorten som utgangspunkt

€ - -3




Vestland husar den stgrste hjortebestanden
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Status for viltkjgtnaeringa i dag

| Vestland:
* Potensial for a vekse: om lag 40 tilsette fordelt pa 20 bedrifter
* Felte hjort: Desidert stgrste fylket i Noreg

e Oppdrett:

P178 Hijort, 1 ar og eldre 103 4445 Dyr
N O reg P179 Hijort, under 1 ar 94 2093 Dyr

P178 Hijort, 1 ar og eldre 11 358 Dyr
VeSt I a n d P179 Hijort, under 1 ar 10 235 Dyr




Eller er det ei lita naering?

u‘t omau vil 'ha godt Eje)tt i“frysa i hgst og viﬁté’r' g
Kan parteres og vakumeres, da er prisen 230kr/kg.

Skutt 7 oktober.

Leveres mellom Fyresdal og Arendal/Kristiansand

& Salg og kjop av viltkjgtt - .. - A Q

Meir viltkjet
fra mandag 16.

(% ——

Kjottdeig av hjort til salgs kr 80 pr kg i halv kg
posar t/ NN

Salg og kjap av viltkjgtt
- matoppskrifter >

Privat gruppe -+ 26 k medlemmer
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Omsetning — sma og fa aktgrar

o Aktiviteter i bedriftene:

+ Nedskjering * Omlag 30-40 millionar i

omsetning per ar

 Slakting
* Vidareforedling
e Oppdrett
100% 100%
75% 75%
56,3%
52,9%
50% >0%
35,3%

25,0%

25%

. 12,5%
25% ° 6,3%

o) o
5,9% 5,9% B e

I .
Inntil 1 million 1-2,9 millioner 3-9,9 millioner Mer enn 10
Faerre enn 1 1-5 5-10 Flere enn 10 kr kr kr millioner kr

0%
0%



Motivasjon for a drive med viltkjgt

100%

75%

50%

25%

0%

41,2%

17,6%
Naering som Jeg brenner for
har vekstpotensial innovasjon

knyttet til inn- og
utmarksressurser

23,5%

Jeg liker faget og
handverket

* Innovasjon!
* Eiga bedrift har vekstpotensial
* Fag og handtverk

Slakteri




/5% av aktgrane har ledig kapasitet

100%

75%

50%

25%

0%

12,5%

Mer enn 80
prosent

12,5%

70-80
prosent

25,0%

50-70
prosent

18,8%

25-50
prosent

31,3%

Mindre enn
25 prosent

e 2 av 16 bedrifter
utnyttar kapasiteten sin

» A fylle opp kapasiteten
vil auke omsetnad og
truleg lensemd i naeringa



Optimisme

100%
75%
* 70% vil oppretthalde
50% a12% eller auke volumet som
20.4% gar giennom anlegga
25% 17,6%
Vil vaere pa Vil gke volumet Vil avvikle deler av Vet ikke / har ikke
dagens niva virksomheten  en vekststrategi

eller vokse gradvis



Kjpt fra ulike kjelder

Prosent

Jegere/grunneiere 60,0%

Hjortebgnder 46,6%

Husdyrbgnder 21,4%

Slakteri for husdyr 20,0%

0% 25% 50% 75%

100%

e Ujamn ravaretilgang
(jakt)

e Ogsa andre husdyr




Mangfald i kundegruppa

Selger direkte til sluttforbruker 86,7%

Dagligvarebutikk 46,2%

* Direktesal viktigast

Jeger/grunneier 36,4%

e Dermed sterk lokal
konkurranse..?

Grossist 30,8%

Foredlingsbedrifter 17%

Hjortebgnder . 8%

Viltbehandlingsanlegg . 8%

0% 25% 50% 75% 100%



Aktprane — korleis utvikle naeringa

100%
75%
56,3% . _
. 53,3% 26 75% * Vil det vere lettare a
0 ?
kome vidare dersom
25% 18,8% 18,8% ein samarbeidar?
Bedret Kompetanseheving @kt ravaretilgang @kt samarbeid Endringer og
markedstilgang mellom tilpasninger
bedrifter i i regelverket

verdikjeden



Ynskje om auka ravaretilgang

100% * Tidligere har vi sett at
anlegga samla sett har ein
. betydeleg ledig kapasitet

64,7%

 Lgnsemda varierer 0gsa,
og det kan veaere ein
motivasjon for a auke
ravaretilgangen

* Ein flaskehald som har
kome fram i intervjuva er
mangel pa kjgttskjerarar

Prosent
(O]
o
X

35,3%

25%

0%
Ja Nei



Men korleis auke omsetnad/volum?

Prosent

Bedre samarbeid mellom grunneiere 42,8%

Bedre samarbeid mellom vald, grunneiere og kommune 42,8%

Flere godkjente viltbehandlingsanlegg 35,7%

Enklere for jeger/grunneier a selge kjgttet sitt 28,6%

Palegge grunneier a felle vilt iht. kvote 28,6%
Flere hjortebgnder 21,4%
Bedre tilgang pa jakt 21%

Flere lokale mottak for viltkjgtt 21%

0% 25% 50% 75%

100%



Samarbeide — eg?

« Pastandane som far starst oppslutning handlar om samarbeid

* Betre samarbeid med grunneigarar
* Betre samarbeid mellom vald, grunneigarar og kommune

* Gjennom intervju har aktgrane blitt spurt om a samarbeide i naeringsnettverk. Nokre
ynskjer dette, spesielt aktgrane som representerer yngre bedrifter. Andre er meir
tilbakehaldne. Ofte har dei etablert samarbeid pa ega hand. Felles svar fra alle er at
det er viktig at vidare prosess er malretta og forer til resultat



Takk for meg!




SNH

e Ravaretilgang: Fa tak i meir viltkjgt — verte kjende, kj¢|ini o% kvalitet.
Marknad: Samarbeide om marknadstilgang og logistikk, kvalitetsfokus

e Aktivere kommunane — bedre dialog med jegerar, grunneigarar. Skal
kommunen invitere fagmiljg til viltmegter?

 Kompetanse: Pafyll, deling, kurs med meir

* Rammebetingelser: Regelverk, stgtteordningar, handlingsrommet i
regelverket — viktig a vere lgysingsorientert

. II:/Ia’lctilsynet har naudsynt kompetanse og begr bidra til a utvikle naeringa, fokus pa
valitet

* Felles kriterier for naeringsaktgrar i heile Vestland

e Gruppearbeid










Kjotbehandling

£ ,’ : T e TOMT PA LAGER TOMT PA LAGI

Viltpate Salame di Cervo - Salame di Svang
5.00 kr hjortesalami 599.00 kr
599.00 kr
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Speka hjortelar Ch'arki Hjorteburger Hjorteburger 24-p
799.00 kr 49.95 kr 350.00 kr 1,225.00 kr



Eksempel — klyngesamarbeid

A bygge opp ei naering er langsiktig arbeid, stein pa stein, trongt gkonomisk i byrjinga

Ved & samarbeide skjer ting raskare, saerleg om det offentlege kjem inn og bidreg
(hjelperane)

Program for Grgn Verdiskaping — programstyret; Naeringa i fleirtal, IN, Fylket og
Statsforvaltaren (delfinansiering av ordninga). Sekretaer ei FoU-bedrift

Nezeringa i fgrarsetet giennom fleirtal i styret

Jobba med a betre produksjonen, logistikk og rammebetingelsar, fagleg mgteplass/arena

Betre kjent, mykje praktisk samarbeid, koordinerte satsingar, generere FoU-satsingar pa
naringa

Marknden er ikkje begrensande, men ma utviklast
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